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AQUI VEREMOS COMO PODEMOS CONSULTAR OU IMPRIMIR RELATÓRIOS PARA CADA 
OPERAÇÃO EFETUADA NO SISTEMA COMERCIAL. 

A-1- CONSULTA/RELATÓRIOS –CADASTRO/COMPRAS/TRANSFERÊNCIAS GERENCIAIS. (RETAGUARDA) 

Produtos:  
Mostra todos os cadastros de grupos, cores, 
tamanhos. E a Lista de Preços que 
Divide-se em duas partes, que é, Preços dos 

Fornecedores constando o fornecedor, código, 

(Descrição, 

prç compra e 

venda c/ e s/ 

ICMS ) e a 
Lista de Custo 

( constando o 

código, 

descrição, 

(Preço 

compra e 

venda ). 

Cadastros: 

 Mostra todos os cadastros de fornecedores, funcionários e 

contas ( dentro de 

Suas respectivas (classes ) detalhadamente. 
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REPOSIÇÃO: 
Apresentará todos os produtos a serem pedidos para reposição de estoque. (Só 

Funcionando (para quem sempre trabalha com os mesmos produtos). 

Const. Qtd. Disp – é de quanto em quanto tempo se quer comprar (por quanto tempo servirá o 

Estoque 
Qtd reposição 1 – quanto você deseja comprar (meses), sem considerar o estoque disponível; 

(vend méd * cte qtd rep) 

Qtd reposição 2 – leva em consideração o estoque disponível; 

01-digite o 

nome da 

Filial 

02-reposição 

imprime os 

produtos que 

necessita de 

reposição, 

podendo ser 

impresso por 

Grade 

também 

Lembrando que esta consulta e 

referente a 3 Meses anterior e 3 

Messes a frente. 

OBS: Para um melhor controle desta ferramenta a necessidade de umas informações 

referente no cadastro do produto. O preenchimento necessário. Visualize a figura abaixo. 

A quantidade de vezes que vou suprir a necessidade da minha 

demanda.  

Qtd mínima 

de produto 

Tela 

Cadastro de 

Produto 

Qtd Máxima: Não Possui 

função no Relatório 
Constante Ponto de Reposição é o período que o produto leva para chegar 

na Loja EX: 2 e 2 Meses. 4 seria 4 meses para a chegada da mercadoria 

Formula:  

500 
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500,

00 
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COMPRAS: COMERCIALIZAÇÃO 
 Tirá-lo antes de fazer um pedido, com ele nós podemos ver 

a situação do produto para auxiliar na hora da negociação com o fornecedor, colocando um 
Determinado período. O Histórico para Fornecedor serve para que o representante possa analisar os 

Produtos dele na loja (recebimento + venda + disponível.). A Comercialização mostra o Lucro Bruto 

Previsto (quanto pretende ganhar em cima do produto desde que não tenha desconto), Lucro 

Bruto %, é quanto ganhou vendendo (claro, que, dando o desconto ele perde), ou seja, esse 

botão serve para negociar. 

02-Clique em 
Comercialização 
para ajudar a 
você nas 
negociações com 
o Fornecedor 

01-Digite a data 
correspondente 
a sua consulta 
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Clique aqui para 

visualizar e imprimir 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PEDIDO DE COMPRAS 
Mostra a quantidade que foi pedida e a que ainda está pendente. 

02- Clique em 
Histórico dos 
Produtos  

01-Digite a data 
correspondente 
a sua consulta 

Figura abaixo mostra uma tela após clicar em Histórico dos Produtos 
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Por quebra podendo refinar suas opções 

direcionada aos itens especifico 

RECEBIMENTO DE PRODUTOS: HISTÓRICO DETALHADO 
Mostra os dados totais da nota 
Fiscal, enquanto o Histórico dos Produtos – mostra os produtos mais detalhadamente, no caso 

do preço venda gerado é só quem trabalha com markup, no botão Simplificado mostra o imposto 

total, enquanto que no Detalhado mostra os impostos detalhadamente sobre cada produto. 

Histórico dos 

Produtos – 
mostra os 
produtos mais 
detalhadamente 
em determinado 
período de datas 

 Histórico 

Detalhado 

mostra os 

impostos 

detalhadamente 

sobre cada 

produto. 

 

01-Digite a data 
correspondente 
a sua consulta 
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Devolução de Compras 
 

Mostra as quantidades devolvidas ao fornecedor e as que estão pendentes com eles. 

02-Clique em 
Histórico dos 
Produtos para 
visualizar ou 
imprimir as 
quantidades 
devolvidas e 
pendentes do 
Fornecedor 

01-Digite a data 
correspondente 
a sua consulta 
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TRANSFERÊNCIA DE PRODUTOS: MAPA PARA TRANSFERÊNCIA 
 Escolhendo um determinado grupo ele informará todas as quantidades de cada filial incluindo o escritório para 
serem transferidas de acordo com a necessidade de cada loja. Histórico dos produtos – mostra todos 
Os produtos que foram transferidos em um determinado período. 
 
OBS.: Ativado quando escolhe uma filial, mostra o que está disponível no escritório para a loja. 

02-
Transferência 
de Produtos 
indique a filial a 
ser consultada, 
se é por grupo 
ou nível escolha 
qual exibição 
para sua 
consulta  

01-Digite a data 
correspondente 
a sua consulta 

 

As figuras abaixo mostram um 

relatório após clicar na opção 

Map p/ transferência. 

FIM 
Clique Map p/ tranf. 
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GERENCIAIS 

 

Estoque X Preço de Custo – apresenta quanto vale seu estoque a nível de prç de compra, custo e venda. 

Estoque X Preço de Custo  

apresenta quanto vale 

seu estoque a nível de 

preço de compra, custo e 
venda. 

01-Digite a data 
correspondente a 
sua consulta 
 

Após ter clicado em Estoque X Preço a figura abaixo já pode ser visualizado os relatórios a 

serem consultados. 

A baixo temos uma tela mais visível das ferramentas a serem usadas. 
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Estima o estoque no 

período especificado  

O relatório poderá ser em 
analítico ou em sintético 

Poderá ser também 
usado  por quebra 
para refinar sua 
consulta 

Mostra o lucro em relação 
ao Cadastro do Produto. 

Tabela de Cadastro 
de preço de venda 
da Empresa 

Estimativa de Estoque 

E usado para saber quanto tempo de mercadoria terá em estoque, para isso determine um período com 

a data inicial e final (ex.: 3 meses), quebre pelo fornecedor e na opção sintético logo em seguida clique 
no botão Estimativa de Estoque, lembrando que as devoluções diminuem. 
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VENDAS X PREÇOS DE CUSTO 
É o tipo de relatório que deve ser tirado mensalmente, onde quebrando por filial, colocando o nº de 

dias (data atual) o nº de dias do mês (30 ou 31), clicando na opção sintético e por fim no botão 

Vendas X Custos, mostrará toda a lucratividade inclusive a Participação do Lucro Bruto (PLB) de cada 

produto. 

 

01-Clicando em Vendas 
X Preços. É o tipo de 
relatório que deve ser 
tirado mensalmente. 

Observe a 
figura abaixo 

Abaixo continuamos com a tela mais ampla das Ferramentas 
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03-colocando o nº de dias (data 

atual) o nº de dias do mês (30 
ou 31) 

04- Clicando na opção 
Sintética  02- Colocamos por Filial 

05-Clique em 

Vendas X Preços 

para imprimir o 

relatório de 

quantidade de 

vendas em relação 

ao preço de custo 

Exibe relatório de 

vendas referente 

aos últimos doze 

meses 

A figura abaixo mostra um exemplo de 
um relatório de venda X Preços 
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Clique em vendas 
por Período,  

Podemos ter 
uma visão em 
Gráfico em 
Geral 

Indique a filial caso queira 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

VENDAS POR PERÍODO 
Mostra as vendas dos três últimos meses, quebrando por faturamento Bruto, quantidade  

Lucro Bruto(R$). 

Mostra as vendas dos 
últimos três meses  

Quebra por EX: Fat. Brut, 
Qtd,LB etc. Quebra por data,Mês,ano 
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AUDITORIA 

Com ele podemos ver todas as operações feitas com um determinado código. 

03-Clique em 
Auditória 
Sintética ou 
Detalhada. 

01-Indique a Filial 
02-Digite o Cód Grade 
(código do Produto)  

Afigura a Baixo mostra um relatório de Auditoria 
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INVENTÁRIO 
Digitando uma data inicial bem antiga e colocando a final em um determinado dia 
do ano conseguiremos ver o estoque daquele período desejado. 

03-Clique em 
Inventário  

01-Identifique a Data 
inicial como 
Ex:01/01/00 como 
padrão e Data Final 
da sua necessidade 
EX 25/01/13  

02-Informe a Filial 

FIM 


